
Mehr Umsatz 
durch innovative Formen der Zusammenarbeit 

im Online-Modus
Online-Workshop: 3 x ½ Tage 

Stürmische Zeiten im Business!
Die Welt, Länder, Volkswirtschaften und Unternehmen, ganze Bevölkerungsgruppen und Individuen
durchlaufen aktuell Veränderungen in atemberaubender Geschwindigkeit. Auch die Bedürfnisse, Werte und
Wahrnehmungen von Kunden sowie deren Kommunikation haben sich rasant gewandelt.

Sie kennen Ihr Geschäft und wissen was jetzt zu tun ist.

Wir unterstützen Sie:

• Ihr Vertriebsteam in die Lage zu versetzen, eine effektive Online-Kommunikation mit Ihren Kunden zu
führen. Durch die Teilnahme an unserem digitalen Fitnessprogramm bauen Sie ihre Kompetenz im
Bereich digitaler Zusammenarbeits- und Kommunikationsmöglichkeiten aus.

• Ihren Kunden mit durchdachten Ansätzen der digitalen Zusammenarbeit neben Ihrem Kerngeschäft einen
attraktiven Mehrwert anzubieten und damit die Voraussetzungen für erfolgreiches Verkaufen zu
verbessern!

Haben Sie sich einmal gefragt 
• was Sie brauchen, um zukünftig erfolgreich zu sein?
• wie Ihre Kunden in Zukunft denken und handeln werden?
• wie Sie mit Ihren Kunden wirkungsvoll kommunizieren wollen?
• warum Online-Kompetenz eine wichtige Voraussetzung für Ihren Verkaufserfolg ist?
• wie Sie online in Teams schneller, bessere Ergebnisse erzielen?
• wie Sie Visualisierung und Digitalisierung innovativ für Ihren Verkaufserfolg einsetzen können? 

Stellen Sie sich Ihr nächstes Jahresgespräch mit Ihren Top-Kunden im Online-Modus vor.

Dann kommt es ganz auf Sie und Ihr Team an!

Alles beginnt mit Fragen

Haben Sie genug von langweiligen Online-Präsentationen und Einbahnstraßen-Kommunikation?

WIR LEGEN WERT AUF INTERAKTIVE ARBEIT!



Ideen in konkrete Handlungen umsetzen, um Geschäft positiv zu entwickeln.
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Es lohnt sich immer, Stories, Praxisfälle oder Analogien zu betrachten, von denen wir lernen können!

Die deutsche Zeitform der „vollendeten Zukunft“ oder des Futur II (Englisch: Future Perfect) beschreibt etwas, das zu
einem bestimmten Zeitpunkt in der Zukunft abgeschlossen sein wird. Das Denken in der vollendeten Zukunft
ermöglicht es, aktuelle Probleme für die Lösungsfindung auszublenden!

Digitalisierung braucht Visualisierung! Digitalisierung ist etwas Abstraktes, Anonymes und funktioniert nur nach zwei
Signalen: 0 oder 1. Digitale Prozesse sind für die meisten Menschen Black Boxes und lösen eher Angst, Besorgnis oder
zumindest Respekt aus - besonders wenn sie uns von außen aufgezwungen werden. Gute Visualisierungen helfen,
Dinge transparent, bunt und einfach sichtbar zu machen ... sie bringen es auf den Punkt! Letztlich geht es darum,
Botschaften durch Visualisierung effektiv zu transportieren.

Vertrauen und Zuversicht entstehen immer durch Menschen ... das gilt auch in Zukunft! Bisher geschah das im Rahmen
persönlicher Begegnungen. Jetzt ist die Fähigkeit Ihres Vertriebsteams entscheidend, digitale Prozesse, wie Online-
Meetings und Konferenzen, professionell zu managen und so Kundenbe-ziehungen, Vertrauen und Erfolg aufzubauen!

Erfolg ist eine Frage davon, ob und wie Menschen und Teams wirkungsvoll zusammenarbeiten. Dabei nehmen
virtuelle Whiteboards zunehmend die Rolle der Metaplan-Methode ein. Die Technik hat enormes Potenzial. Sie hilft
Visionen präzise, klar, schnell und effizient in Handlungen umzusetzen. Wir zeigen Ihnen, wie Sie Whiteboards
erfolgreich einsetzen können!

Nichts darf zum Selbstzweck werden – alles muss letztlich Umsatz generieren! WAS, WIE und WOZU sind daher
Schlüsselfragen im Workshop. Alle Methoden und Techniken werden fortwährend auf ihren Beitrag zu den
Verkaufsergebnissen überprüft und Strategien werden in Handlungsschritte umgesetzt!

Inhalte des Workshops

Online-Tools für Zusammenarbeit nutzen, um besser und schneller zu sein.

In der „vollendeten Zukunft“ denken, um neue Lösungsansätze zu finden.

Stories und Cases nutzen, um von Erfahrungen zu profitieren.

Das Potenzial visueller Kommunikation nutzen, um die Distanz in Online-Meetings zu reduzieren.

Digital fit werden, um den Sales-Prozess zu steuern.1
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Für Wen? Wann? Wie?
• Für Wen? Geschäftsführer, Business Unit Leader, Business 

Development Manager, Key Account Manager, Sales Manager,   
Marketing Manager und andere Mitglieder Ihres Lead Teams.

• Wann? 3 halbe Tage ab Oktober 2020. Genaue Termine nach Absprache.

• Wie? Interaktiver Online-Workshop für Corporate Teams und 
Einzelteilnehmer/innen. Optimale Anzahl: 6 bis 12 Personen.
Weitere Informationen unter:
https://www.perspective-int.com/erfahrungsbericht-online-workshops/
oder fragen Sie nach einer persönlichen Referenz.

• Trainer: Christof Sauke und Harald Karrer

• Pre-Call: Einblicke, Hilfestellungen und Vorabinformationen zu Inhalten,  
Methoden und Techniken.

• Investition: Richtet sich genau nach Ihren Anforderungen für den Workshop.
Ab € 950,- pro Teilnehmer/in (zzgl. MwSt.).
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Tired of endless and boring online presentations and one-way communication?
We want you to be true participants who create value by doing things yourself.

WE DO IT INTERACTIVE !Christof Sauke:   cs@perspective-int.com

Harald Karrer:    hk@visualsforbusiness.com

KONTAKT



Christof Sauke
Strategischer Berater, operativer Umsetzer und Interim Manager. Auf Basis seiner langjährigen
Erfahrung in weltweit tätigen Unternehmen konnte er seine Fähigkeiten und sein Know-how im
Management von Veränderungs- und Integrationsprozessen entwickeln. Eine seiner besonderen
Stärken liegt in der operativen Umsetzung von Strategien, die mit multifunktionalen Teams an den
Schnittstellen verschiedener Organisationen und Kulturen erarbeitet wurden.

Das Potenzial von Digitalisierung mit Hilfe von Visualisierung zu aktivieren und für eine effektive
Zusammenarbeit in Teams zu nutzen, ist sein jüngstes Arbeitsgebiet. Christof und Harald haben
sich Anfang 2020 kennengelernt und arbeiten seitdem äußerst erfolgreich zusammen.

Harald Karrer
Als Berater, Trainer und Coach hat Harald sein Leben und seine Arbeit ganz der Kraft und Kultur
der Bildsprache gewidmet. Er erkannte schnell, dass seine Visualisierungen nicht nur ihm selber
helfen, sondern seinen Kunden außergewöhnliche Einblicke geben: in ihr Leben, Unternehmen,
Beziehungen und vieles mehr.

Als Management Berater verfügt er über das Wissen, wirtschaftliche Hintergründe und Themen
inhaltlich zu erfassen und diese in aussagekräftige Bilder umzusetzen. Das Philosophiestudium half
ihm, komplexe Fragen und Fakten zu analysieren und auf einfache und prägnante Weise zu
visualisieren.

Sie dürfen gespannt sein, wie er sein Know-how für Ihren Erfolg einbringt!
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